Ka atrast Jaunus klientus!
Ceturtdien, 21.marta 14:00

Programma:
13:45-14:00 Dalibnieku ierasanas un registracija

14:00 — 14:10 Seminara atklasana
Agris Lapins, Biznesa inkubatora Magnus valdes priekSsedetajs

14:10 — 14:50 Klientu piesaiste Krievija un Vidusazijas regionos. .
Haralds Salmins, SIA Oligo — galda spéles ,,OLIGO” izveidosana. Arvalstu pieredze ASV,
Krievija, Uzbekistana, Somija, Lietuva.

14:50 — 15:30 Klientu piesaiste visa Latvija.
Gunita Tomsone, SIA Venden — Cgésu filiales vaditaja

15:30 —16:10 Jaunu klientu mekléSana un lojalitate darba ar klientiem.
Eva Narunovska, SIA IT Sapiens - uzpémumu vadibas IT sist€mas / CRM IT risinajumus
ievieSana. leguvusi grantu programmas ,,Atsperiens” grantu, ka ar1 Dienas Starta
programmas ievaros ieguvusi titulu "Perspektivakais Starts".

15:30 Diskusijas

Bezmaksas seminars notiks:
Césis, Plavas 1ela 5, 2. stava, seminaru zalé

Pieteikt daltbu seminaram, lidzam, zvanot Madarai BoSai 26678034

val rakstot madara@magnus.lv
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